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LA FORMATION NUMERIQUE OPTIMISEE

REALISER SON PITCH e ATADOCKE
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PROGRAMME {39 METHODOLOGIE
= Apports théoriques.
e Apport d’expertise sur le contenus tant sur le fond = Echanges d’expériences.
que sur la forme = Mise en situation

*  Mise en ceuvre dans I’environnement de travail
e Reformulation du contenu
* Débriefing de mise en situation réelles [T
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= Evaluation de la formation
par la présentation du Pitch

= Sur mesure selon disponibilités.
= En entreprise ou a I'extérieur.
= Une demi-journée 3H
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Manager, commercial souhaitant toucher rapidement des
interlocuteurs

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

* Se présenter de maniere concise et percutante
« Etablir une communication claire
e Susciter I'intérét de ses interlocuteurs

* Donner de la dynamique a son discours

€, PrEREQUIS

= Ce programme, basé sur I'entrainement des
participants et ne demande pas de prérequis.

A définir
1 a 6 personnes

”& FORMATEUR

Nos responsables pédagogiques et

formateurs sont des experts reconnus

dans leur métier.

Une attestation de formation est remise

a llissue de la journée.

CONTACT

Information, inscription ou devis
sur mesure

Noémie : 06 03 46 74 64
noemie@modulage.fr
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